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在呼和浩特大青山下广袤的土地上，一座
座高大平房仓巍然矗立，智能化监控系统守护
着仓内的粮食。这里是呼和浩特的“大粮仓”，
是自治区首府粮食安全的坚实屏障。

2025年岁末，原呼和浩特市粮油收储有限
公司更名为呼和浩特市粮油集团有限公司，标
志着自治区首府国有粮食企业在“储备与经营
分开”的改革中迈出关键一步。这不仅仅是名
称的变更，更是一场体制变革与战略重塑，呼和
浩特市粮油集团有限公司正在构建起覆盖“产
购加储供销”全产业链的一体化经营格局。

破茧成蝶，从“收储”到“集团”的战略升维
“过去是干多干少一个样，现在是岗变薪

变、绩优薪优。”呼和浩特市粮油集团有限公司
规划发展部负责人伊博尔说，这场深刻的机制
变革，源于公司对现代企业制度的持续完善。
2017年，呼和浩特市粮油收储有限公司成立，成
为全市唯一一家承担市级粮油储备和经营业务
的国有独资公益性企业；2021年，公司紧跟国企
改革 3年行动步伐，成为市属 10户重点国有企
业之一，下设8家子公司。

在市委、市政府的领导下，该公司在改革中
将“党建进章程”落到实处，完善党的领导与公司
治理相结合，党委与董事会、经理层实行“双向进
入、交叉任职”，确立了8大类45项改革目标，制
定实施了32项改革配套方案和规章制度。

在选人用人机制上，该公司打破“铁饭碗”思
维，推行子企业经理层任期制和契约化管理，实施
全员绩效考核、一岗一薪、易岗易薪、按月考核制
度，让“有为者有位、有功者有奖”成为企业共识。

改革过程中，该公司全面完成原市属9家国
有粮食企业的改制整合，在粮食购销领域专项
整治中，累计整改各类问题 317个，建立健全内
控制度 49项，形成了贯穿决策、执行、监督全过
程的内控体系。通过一系列改革，在岗职工从

2021年的 285人优化至 238人，用工成本降低
25%，全员劳动生产率显著提升。同时，从粮食
收购、储备轮换，到资产管理、项目建设，每一个
环节都实现了制度约束和流程管控。

科技赋能，为大国粮仓装上“智慧大脑”
走进呼和浩特市粮油集团有限公司智慧粮

情监管信息化调度室，电子屏上实时显示各库
区粮仓的气温、仓温、粮温、仓外湿度、仓内湿度
及虫害监测数据，保管员通过手持移动终端轻
点屏幕即可完成粮情巡检，昔日人工攀爬入仓、
手动测温的场景已成为历史。

“十四五”期间，该公司将数字化转型作为
深化改革的“先手棋”和“动力源”，累计投资600
多万元，先后建成涵盖原粮储备监管、成品粮出

入库调度、军粮供应等 10余套信息化智能化系
统。在监管效能上，大数据、物联网、人工智能
技术的应用，实现了对政策性粮食“购、销、存、
调、加”全流程、全覆盖在线监管，提升了粮储备
的可追溯性和透明度，有效防范了风险。在降
本增效上，智能巡检替代人工，清仓查库时间大
幅缩短；流程线上审批，协作效率倍增；银企直
联、司库建设一体化，实现了资金集中管理与精
准管控。这种从“轮班劳作”到“智慧管理”的转
变，不仅提升了效率，更筑牢了廉洁防线。

从“人防”到“技防”，从“经验决策”到“数据决
策”，企业数字化转型使该公司激发出现代化管理
的新生机，在全区同行业中率先开创了发展新局
面。其中，由其自主研发的“智慧粮储监控与调度

平台”还获得了国家版权局著作权登记认证。
精耕细作，向改革深水区要效益要活力
近年来，呼和浩特市粮油集团有限公司坚持

“强化管理、降低成本、突出主业、盘活资产”工作
主线，对存量资产进行分类施策、精准发力。
2024年，盘活原粮食大楼等11处闲置资产，通过
合作经营等方式引进投资11785万元，完善资产
登记手续37处，实现年新增收益1385万元。

面对历史遗留问题，该公司完成企业转制
清产核资，有效化解长期往来账款 14962万元，
化解多起经营纠纷，挽回损失约 2400万元。自
改革以来，该公司及所有子公司全部实现盈
利，近 3年累计为市财政增收节支 6800多万
元，实现了政治责任、社会责任与经济责任的
有机统一。

轻装上阵后，呼和浩特市粮油集团有限公
司聚焦主业，“蒙廪”“塞川”“绿脂”等自有品牌
声名渐起，“放心粮油工程”深入社区，军民融
合军粮供应服务质量不断提升，小杂粮深加工
等特色经营进一步拓展产业链条。

（冯燕平 李海珍）

一粒粮的担当 一座城的底气
——呼和浩特市粮油集团有限公司推动高质量发展综述

随着 2026 年春季学期的到来，呼和浩特街头巷尾涌动着新一轮消费

热潮。从书店文具到数码产品，从教辅资料到生活用品，商家推出各类

促销活动，学生们在家长的陪同下，为新学期添置“装备”。近日，记者走

访了呼和浩特部分书店、电子产品卖场及高校，实地感受扑面而来的“开

学经济”热浪。

2月28日，尽管室外阴雨绵绵，呼和浩特市各大书店及文
体用品商店内却是一派热火朝天。当日15时，青城阅立方书
店内人头攒动，收款台前早已排起长龙。

在书店的文具区，推着购物车精心挑选的家长和学生构
成了一道独特的风景线。今年读四年级的王琪杨紧紧跟在妈
妈身边，购物车里已经堆得满满当当：精致的笔记本、图案各异
的按动笔、色彩鲜艳的笔袋、卡通书皮以及分类文件夹。“每学
期开学前都要来一趟，这已经是我的固定项目了。”王琪杨一边
往购物车里放荧光笔，一边兴奋地告诉记者。在他看来，换上

崭新的学习用品，是对新学期的尊重，也是一种仪式感。
为迎接开学消费热潮，青城阅立方书店提前筹备，推出多

项惠民活动。在促销展台前，“网纱袋买二送二”的促销牌格
外醒目，这种收纳袋很受学生欢迎；在经典名著区，原价近百
元的四大名著套装仅售99元，“爱阅读系列”更是推出25.8元
3本的优惠活动，引得不少家长驻足挑选。

该书店工作人员介绍，开学季销售高峰通常会持续一周
左右，目前，各类热门教辅和文具储备充足，可满足家长和学
生“一站式配齐”的需求。

文具店里的仪式感： 小物件承载新期许

教辅书里的“加油站”： 巩固知识迎接新挑战

与低年级学生偏爱文具“颜值”不同，高年级学生在书
架前多了几分沉稳。在青城阅立方书店教辅专区，各类同
步练习册、真题试卷、阅读提升训练按照年级和学科整齐
摆放，许多学生手持购书篮仔细挑选。

就读于初二年级的何佳辰神情专注，手里已经攥着
好几本练习册。趁着开学前的空闲，她来选购新学期的

“精神食粮”。“各科目的练习册我都买了一本，准备放在
家里。”何佳辰告诉记者，“学校里的课后作业要保质保
量完成，回家后如果学有余力，就用这些教辅书强化练
习。”新的一年，她希望以全新面貌和更佳状态迎接新学
期。何佳辰坦言，虽然购买教辅书会增加学习量，但抱

着这几本书，心里格外踏实，面对新学期的挑战也更有
底气。

不远处，六年级的赵昊然和妈妈选购的学习用品也装
了满满一购物车。除了笔记本和中性笔，妈妈还细心地给
他挑选了一本字帖。“马上要上初中了，妈妈特意给我买了
字帖，希望我能在这个学期把字练好。”赵昊然说。记者注
意到，各类教辅书的价格多在 30元至 40元之间，涵盖全学
科，选择多样，可满足不同年龄段学生的需求。

值得一提的是，该书店还紧跟潮流，推出了“阅读盲
盒”，仅售 9.9元。这种销售方式吸引了不少学生和家长，
为购书过程增添了几分趣味。

“智能硬件”成新宠： 家长慷慨解囊助学习

随着科技的发展，电子学习工具已成为开学“装备”中不
可或缺的一部分。在电子产品销售区，步步高、小天才等品牌
的柜台前，围满了咨询体验的家长和学生。

学习机、翻译笔等产品琳琅满目。据店员介绍，为抢占开
学季市场，各品牌推出折扣活动。以步步高品牌学习机为例，
原价 5499元的一款高端机型直降 1500元，其他款式也有 500
元左右的优惠。与此同时，儿童电话手表也迎来了销售小高
峰，1000元以下的款式每台优惠 50元，1000元以上的款式每

台优惠100元到200元不等。
“这几天的成交量相当可观，每天都有不少家长带着孩

子来体验。”店员一边擦拭展示机，一边向记者介绍，如今的
学习机早已不是简单的“电子词典”，功能越来越多。比如
内置的 AI辅导功能，不仅可以针对错题进行视频讲解、归
纳总结，还能每周自动将错题整理成电子试卷，方便学生巩
固练习。正是这些实用的功能，让家长觉得虽然价格不低，
但物有所值。

与中小学生多由家长陪同采购不同，大学生的开学消费
更显独立，且带有鲜明的“投资”属性，购物场景从线下延伸至
线上电商平台。

记者注意到，不少大学生选择在开学前更新电子产品或
将提前购买的生活用品直接寄往学校。在内蒙古师范大学校
园里，大三学生张伊琳向记者展示了她新购入的 iPad。她说：

“过年收到了压岁钱，开学前给自己投资了一台新 iPad。新学
期准备用来学习考研相关的内容，iPad屏幕更大，刷题也更方
便。”对她而言，这不仅是娱乐工具，更是备战考研的“生产力
工具”。

连日来，内蒙古师范大学的近邻宝校园快递服务中心的
工作人员非常忙碌，包裹数量明显增多。一位正在取快递的
学生告诉记者，不少包裹都是大家为新学期添置的生活用
品。“从家里带过来又沉又不方便，所以提前从网上买好直接
寄到了学校。”她拆开手中的包裹，里面是洗发液、护发素、洗
衣液等日用品。这种“人未到，货先到”的模式，已成为不少大
学生开学季的选择。

青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学青城开学“““““““““““““““““““““““““““““““经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经经”””””””””””””””””””””””””””””””彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈彩纷呈：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：：小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化小账本里的新变化
●本报实习记者 于梦圆 文/图

消费背后的“与我相关”逻辑

从 几 元 的 文 具 到 数 千 元 的 学
习 机 ，从 教 辅 到“ 阅 读 盲 盒 ”，
2026 年 ，呼 和 浩 特 春 季 开 学 季 消
费 市 场 呈 现 出 多 元 且 分 层 的 特
点 。 中 小 学 生 在 家 长 的 陪 伴 下
完 成 新 学 期 标 配 更 新 ；大 学 生 则
更 多 依 靠 自 主 选 择 ，为 学 业 和 未
来进行“投资”。

这一消费现象并非孤立存在。
根据尼尔森 IQ发布的《通往 2026：
中国消费者趋势洞察》报告，当前中
国消费者正呈现出代际分化的特
征，其消费偏好正从“外在消费”转
向对“内在自我”的投资，“与我相关”
成为消费新逻辑的核心。无论是小
学生为练字购买的字帖、初中生为强
化练习选购的教辅，还是大学生为考
研准备的 iPad，本质上都是在为“更
好的自己”买单。这种理性与感性并
行的消费心态，既看重产品的实用价
值，也追求其带来的心理满足与对未
来的确定性，正推动着

“开学经济”迈向更
深层次的“开
学 经 济 +”
时代。

选购文具

挑选教辅书

亲子购物满载而归

促销活动标识随处可见

大学生消费： 投资自己，“人未到，货先到”

记者手记：


