
盲盒经济成新风口 理性消费是王道
●●本报实习记者 刘艳霞 文/图

近年来，购买盲盒作为一种新兴
的消费方式，以其独特的魅力吸引了
众多消费者。从文具到美妆，从潮玩
到手办，在万物皆可盲盒的商业运营
下，盲盒经济俨然成为一股不可阻挡
的潮流，点燃了消费新风潮。

盲盒源于日本的“福袋”，指的是
消费者购买一个从外包装无法确定
具体内容的商品盒子，以此满足消费

者的好奇心和收集欲。
新学期开始，首府的文具市场迎

来了销售旺季，大袋装的文具盲盒十
分受欢迎，批发价格从十几元到几十
元不等，外包装上列明内容物品包括
笔、笔袋、笔记本、手账、便签等。

“盲盒文具挺受孩子们喜爱，其
中中性笔盲盒卖得最好，正值开学
季，每天都能卖出不少。而且每个盲

盒上印有不同的动漫 IP，包括海绵宝
宝、帕恰狗、史努比等，外观非常可
爱。”赛罕区某文具店老板告诉记者。

“每次拆开都是一种惊喜。这个
盲盒摸起来好像有 1 个笔袋、1 个线
圈本，剩下还有什么就靠运气了。”五
年级学生小李就很喜欢买文具盲盒。

在首府各大商场内不难看到各
类盲盒品牌的销售店面和自助贩卖

机，前去挑选、购买的消费者络绎不
绝。记者在赛罕区某商场的自助盲
盒机前看到，商家将玩偶公仔装进
盒子里售卖，售价从 29 元到 99 元不
等。每个系列盲盒设有基础款、隐
藏款等，其中隐藏款是玩家最难抽
到的一款。

市民赵女士是一名盲盒爱好者，
她告诉记者，自己喜欢收集不同款
式的玩偶，往往会为了抽到自己喜
欢 的 款 式 购 买 好 多 玩 偶 盲 盒 。 她
说：“购买盲盒最大的乐趣，就是打
开盒子之前的期待感以及拆开后的
惊喜感。”

如今，拆盲盒的乐趣已然成为一
种消费潮流，但拆盲盒体验却不尽
如人意。市民小王告诉记者，他玩
盲盒好几年了，自己对隐藏款比较

“上头”，部分隐藏款盲盒在二手交
易平台的价格是普通款价格的十倍
以上。曾为了买到隐藏款，他连续
开了 8 个盲盒都没中，最终还是在二
手交易平台买到了想要的隐藏款。

业内相关专业人士提醒广大消
费者要理性消费，切勿盲目跟风攀
比。拆盲盒既可能获得高于预期的
惊喜，也可能要面对低于预期的失
望，要按需购买、量力而行，谨防陷
入非理性消费状态。此外，购买盲
盒时，要尽量选择信誉高、口碑好、
售后服务完善的商家进行交易，同
时，还应注意索要和留存发票等购
物票据作为事后维权的凭证。
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招聘会现场火热

在赛罕区摩尔城 B 座，隐
藏着一家治愈心灵的小店——
烛 岛 手 作 疗 愈 工 作 室 。 在 这
里，每位顾客可以按照自己的
喜好制作一份独一无二、寓意
深 刻 的 蜡 烛 。 工 作 室 提 供 的
每 种 草 药 与 水 晶 都 有 其 特 定
的属性与寓意，如薰衣草代表
着宁静与放松、玫瑰石英象征
着爱与温柔，顾客可以根据自
己当下的心情和需求，将这些
元 素 巧 妙 地 融 合 在 蜡 烛 制 作
中。

走进工作室，首先映入眼
帘的是摆满各种香料和精油的
展示架，它们散发着沁人心脾
的香气。在柔和的灯光下，店
主齐文热情地迎接着每一位顾
客，耐心地为他们介绍各种材
料的用法。随后，顾客便可以

在轻松愉快的氛围中开启创作
之旅。

在制作蜡烛的过程中，齐
文 会 一 直 在 旁 边 指 导 和 帮
助 ，鼓 励 顾 客 发 挥 自 己 的 想
象 力 和 创 造 力 。 看 到 顾 客 们
在 这 个 小 小 的 空 间 里 忘 却 烦
恼，沉浸在自己的创作中，享
受 那 份 难 得 的 宁 静 时 ，齐 文
成就感满满。

“ 在 快 节 奏 的 时 代 里 ，焦
虑、压力大、空虚等负面情绪都
伴随着大家。许多人开始寻找
一些能够治愈自身情绪的‘慢
节奏’生活方式。我希望让更
多年轻人通过手作自由创作的
过程疗愈自身，舒缓情绪。”齐
文向记者说起了自己开设烛岛
手作疗愈工作室的初衷。

作为一名 00 后，齐文的内

心 充 满 了 对 自 由 和 创 新 的 渴
望 。 她 不 想 成 为 一 颗 按 部 就
班的“螺丝钉”，每天重复着单
调的工作。于是，一个大胆的
想 法 在 她 心 中 悄 然 萌 芽 ——
创业。说干就干，她凭借自己
的勇气和决心，开始了创业之
路。她四处奔波，寻找合适的
店 面 ，精 心 挑 选 每 一 件 装 饰
品，只为给工作室营造出一个
温馨、舒适又充满艺术氛围的
环境。经过无数次尝试，烛岛
手作疗愈工作室终于成立。

如今，烛岛手作疗愈工作
室 已 经 逐 渐 走 上 正 轨 。 在 未
来的日子里，齐文希望能够把
烛 岛 手 作 疗 愈 工 作 室 开 到 更
多的城市，让更多人在这里找
到 属 于 自 己 的 那 份 宁 静 和 美
好。

在烛岛手作中享受情绪疗愈之旅
●●本报记者 李娟 文/图

本报讯（记者 祁晓燕）连日来，赛
罕区市场监督管理局积极开展校园
周边食品安全专项检查工作，进一步
规范校园周边商户经营行为，守牢校
园周边食品安全底线。

据悉，针对流通环节，执法人员
以校园周边的小超市、便利店等为重
点对象，严厉打击“三无”食品、过期
食品等不合格食品流入市场。针对

餐饮环节，执法人员以校园周边的小
餐饮、连锁餐饮店为重点对象，对进
货查验索证索票制度、后厨卫生、餐
饮具消毒、食品添加剂使用、食品加
工规范、从业人员健康管理等进行检
查，从源头上把控食品安全。同时，
督促经营者落实好食品安全主体责
任，及时开展自查自纠，保障学生的
饮食安全。

本报讯（记者 祁晓燕）近日，内
蒙古自治区消费者协会发布开学季
消费提示，提醒广大家长及学生要
注意以下事项：

避免购买“三无”产品（无生产
日期、无质量合格证、无生产厂家），
尤其注意文具的环保标准。谨慎选
购“玩具化文具”，这类产品易分散孩
子注意力，且可能含有小零件隐患。
购买手机、平板、电脑等建议通过品
牌官网或正规渠道购买，保留发票及
保修凭证。警惕“低价促销”陷阱，谨
防翻新机、二手配件冒充新品。按需
选择配置，避免盲目追求高价型号。

按需列清单，家长提前与孩子
沟通需求，结合学校具体要求制定
购 物 清 单 ，避 免 冲 动 购 买 闲 置 物
品。警惕“捆绑销售”，商家可能推
出“开学大礼包”，内含非必需商品，
建议拆分对比单品价格，按实际需
要购买。慎选“儿童专柜”高价品，

如印有热门 IP 的文具、书包等价格
虚高的产品，可选择性价比较高的
普通款式。

消费者通过线上渠道选购时，
应选择信誉良好的平台或品牌旗舰
店，仔细查看商品详情、用户评价，
特别是差评内容。要注意退换货规
则，保留聊天记录、订单截图等凭
证。通过线下门店购买商品时应提
防抽奖、扫码送礼品等活动，避免泄
露个人信息或诱导消费。结账时核
对价格，防止低标高结、虚假折扣。

内蒙古消费者协会提醒广大消
费者在发现商品质量问题或与宣传
不符等情况时，应及时与商家协商
解决。若发生消费纠纷可及时拨打
12315、12345 服 务 热 线 ，或 通 过 微
信 、支 付 宝 和 百 度 小 程 序 搜 索
12315、下载手机App、登录官网等方
式进行投诉举报，依法维护自身合
法权益。

本报讯（记者 安娜 通讯员 张巍）
近期，呼和浩特市公安局反诈中心总
结了近年来在校园内高发的十种电诈

“工具人”套路：物品交易洗钱、现金转
移协助、账号租售滥用、扫码拉群助
力、冒充客服引流、虚拟设备诈骗、虚
假采购套现、账户借用洗钱、虚假身份
骗贷、虚假广告引流。

呼和浩特市公安局反诈中心提醒

广大市民，一些看似轻松赚钱的兼职，
实则是诈骗陷阱，参与者极有可能构
成帮信罪，面临牢狱之灾。大学生寻
找兼职时要保持警惕，入职前与家长
沟通，勿轻信高风险兼职信息，保护好
个人信息。若发现帮信行为，应立即
向公安机关举报。若遭遇电信诈骗或
遇可疑情况，可立即拨打全国反诈预
警劝阻专线96110。

内蒙古自治区消协发布开学季消费提示：
合理选购 理性消费

赛罕区：守护开学季校园食品安全

警惕！这十种校园电诈“工具人”套路

近日，2025年新城区特色品牌荟萃商圈招聘会举行。现场150余家用人单
位提供了包括教育、互联网、服务业、制造业、建筑业等行业的2500余个就业岗
位。此次招聘会通过“线上+线下”的招聘模式，让用人单位和求职者精准对接。

■本报记者 刘沙沙 通讯员 范若泉 摄

“对于我这种三分钟热度的人来
说，价格低、时长短的体验课太合适
了。”市民李文娜向记者分享了她丰富
的低价体验课消费经历。在过去的半
年里，她已经体验了英语口语、声乐、
爵士舞等数十种课程类型。

近年来，不少年轻人将目光投向
了体验课。打开某团购平台，搜索体
验课关键词，大量健身、手工、乐器等
丰富多彩的课程优惠团购信息跃入
眼帘。 9.9 元一节普拉提私教体验
课、19.9元一节中餐刀工体验课、29.9
元 3 次爵士入门小班体验课，便宜的
价格加上新颖的课程设置吸引了众
多年轻人的目光。

年轻人为什么爱上体验课？课程
价格亲民且性价比高，是重要原因之

一。记者走访发现，市面上大多数体
验课的定价在几元至几十元不等，提
供的体验时长普遍在 40分钟到 1个小
时左右。

“相较于逛街、吃饭、看电影等休
闲活动，花一杯咖啡钱，上一节时长在
40到 60分钟、由专业老师教学的兴趣
课，让我的周末变得丰富多彩，这是多
么美妙的体验。”00后张静告诉记者。

近日，记者来到一家位于赛罕区
的舞蹈教室，对 9.9 元 60 分钟成人零
基础全舞种体验课一探究竟。

记者所上的体验课，共 4名学员、
1名教练。开场 10到 15分钟，教练带
领学员热身，随后开始指导动作，逐步
教授舞蹈技巧，并依据学员接受度实
时调整。

在体验过程中，记者发现这家舞
蹈教室的环境、服务都不错。“上班族、
宝妈难报长期班，体验课正合适，还便
宜”。上课的蒋女士说。

对消费者来说，低价体验课的优
势在于“不到一杯奶茶钱，解锁一项新
体验”；对商家来说，定价只有个位数
的低价体验课，是“拉拢”更多新客的
方法。

“一堂课不光得有效果，还得让顾
客觉得舒服，专业性和情绪价值缺一
不可。”玉泉区的一家陶艺店店员赵欣
欣说，参加低价体验课的人群大多是
追求新鲜感的年轻人、生活富足的职
场白领，对于一些新兴或者小众培训
课程来说，9.9元一节的体验课更是开
拓市场的一把“利器”。

在大众点评上，不少低价体验课
仅限首次到店的新客户使用，到店前
需与商家预约，且只能购买使用一
次。部分商家还限制了体验课的使用
时间，比如仅工作日可用、每天只有固
定时间段可用等，或是以“开班”的形
式授课，根据购买体验课人数的不同，
调整单节体验课的时间。

新城区一家连锁健身机构的老板
刘楠表示，9.9元一节的体验课其实是
商家吸引潜在客户的有效手段。通过
低价体验，让更多年轻人走进健身房，
了解课程设置、教练团队和服务质
量。“事实证明，这种引流方式效果显
著，不少会员都是通过 9.9元一节的体
验课逐渐爱上健身，并成为我们的长
期客户。”刘楠说。

首府年轻人青睐低价体验课
●●本报记者 杨彩霞

不久前，中国消费者协会发
布 2024 年全国消协组织受理投诉
情况分析报告。其中，部分商家
落实国家补贴政策不规范问题，
引发关注。

作为促进消费、保障民生的重
要举措，相关补贴政策自推出以
来，在激发群众消费热情、推动产
业升级等方面发挥了积极作用。
然而，一些商家钻政策空子，把这
当成“薅羊毛”的机会。有的先抬
高价格，再用补贴政策优惠吸引顾
客，消费者未能享受到实惠；有的
未按承诺时间发货，或以库存不足
为由强制取消订单，导致消费者政
策补贴资格白白丧失；还有消费者
购买补贴商品后发现价格大幅下

降，要求补差价时却被商家以“国
家补贴政策商品不参与价格保护”
为由拒绝……这些做法侵害了消
费者权益，影响了政策实施效果。

国 家 补 贴 不 容 商 家“ 薅 羊
毛”。对于各类套取补贴或利用
政策模糊地带谋取不正当利益的
违法违规行为，必须及时加以遏
制。此外，相关部门应进一步明
确补贴政策细则，加强对补贴商
品价格的监测，建立补贴名额恢
复机制，从源头上堵住漏洞，让消
费者切实获益。防治结合、双管
齐下，方能确保补贴政策发挥应
有作用，更好维护消费市场秩序，
推动市场繁荣发展。

（据《人民日报》）

国家补贴不容商家“薅羊毛”
●马树娟


