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广告

兴业银行：持续发力稳主体 真招实招激活力
兴业银行始终将金融服务着力点放在实体经济上，加快布局普惠金融新赛道，持续激发各类

市场主体活力，提振市场信心，推动中国经济行稳致远。目前兴业银行普惠小微贷款余额超过
4100亿元。

“兴业普惠”是兴业银行依托自身科技优势，面向小微企业和“三农”等普惠客户，以线上融资
为核心，缓解银企信息不对称，有效解决客户“融资难、融资贵”难题的综合服务平台。数字化不仅
开辟了小微融资新模式，也为兴业银行服务科创企业提供了新范式。针对科创企业轻资产、无传
统抵押物以及科技创新能力难以有效量化识别等特性，兴业银行创新推出“技术流”授信评价体
系，依托大数据，快速精准识别真正有价值的高新技术企业，推动科技创新在金融领域的信用化，
进一步拓宽科技型中小企业融资渠道，实现“技术流”变“资金流”。 （徐媛红）

有些市民家里急用钱，想把以前买的保险产
品退掉，互联网平台上有部分中介机构及所谓的

“退保专员”承诺帮助他们解决难题。但记者日前
从天津银保监局获悉，金融监管部门已经受理了
一些典型案例，揭露了“退保专员”的骗人手段。

市民张先生日前想要退保，但是与保险公司协
商退保只能退还保单现金价值，会损失部分保费。
他在网上遇到的“好心”朋友说可以协助办理全额退
保，并诱导他填写《退保违约书和退保合约》，承诺半
年内可以全额退保。最终张先生在“退保专员”的要
求下提供了包括身份证、银行卡、电话号码等个人信
息。其间，“退保专员”不断告知其退保进度，并说手
续比较麻烦，让其将银行卡内的3万元转到指定账
户作为押金。而在全额退保金还没有到账前，张先
生接到了一连串的催债电话，说其有贷款逾期不
还。张先生联系不上“退保专员”，到保险公司查询
后被告知：其保单并未有退保受理记录。

金融监管部门人士分析案例指出：所谓的“退
保专员”其实是通过提高退保金的手段诱骗获得
张先生的个人信息，并导致其背负了小额贷款债
务负担。监管部门提醒广大保险消费者：不要盲
目轻信“代理退保”“代理维权”的花言巧语，保护
好个人信息，不要将个人信息随意提供给他人。
如果消费者要办理中途退保，可向保险公司申请
协商，通过正规渠道办理，用合理的方式维护自身
合法权益。 （据《今晚报》刘英潮）

一年一度的“3·15”消费者权益日即将
来临，为提高人民群众金融保险知识水平和
风险防范意识，增强金融消费者获得感，平
安人寿内蒙古分公司开展3·15“三心”服务
月活动，以“3·15”时间节点为契机，以精心、
用心、贴心的服务，增强金融消费者获得感
为己任，积极开展“3·15”教育宣传工作。

很多消费者都认为，保险合同里几十页
的条款太复杂，太难以理解了，但是保险合
同的专业性体现在了需要用一系列专业术
语描述保险的相关事项，因此人寿保险常见
的基本专业术语是消费者必须了解的。

1.保险人：是指经营保险业务的组织和

法人。指与投保人订立保险合同，并承担赔偿或
者给付保险金责任的保险公司。

2.投保人：指与保险人订立保险合同，并按照
合同约定负有支付保险费义务的人。简单理解就
是购买保险并交纳保险费的人。

3.被保人：是受保险合同保障的人，在保险事
故发生时或保险期满时有权按保险合同向保险人
请求损失赔偿或领取保险给付金。

4.等待期：保险合同在生效的指定时期内，即
使发生保险事故，受益人也不能获得保险赔偿，这
段时期称为等待期。设置保险等待期的目的是为
了防止投保人明知道将发生保险事故，而马上投
保以获得赔偿的行为。 （高瑤）

平安人寿内蒙古分公司
护航3·15我们在行动（一）

学习保险合同常见术语 做“懂行”保险消费者

金融监管部门提示：

“代理退保”小心被套路

3月以来，沪指站稳3300点。许多做基金定投的基民看到收获不小，开始犹豫了：当前行情下该不
该及时止盈？基金公司相关专家提醒广大投资者，最好根据自己的风险偏好、预期收益等因素综合考
虑，找到适合自己的止盈策略。

基金定投要不要及时止盈
专家支招儿：可根据自己的风险偏好、预期收益综合考量

“该不该止盈锁定收益？”这个问题的答案应
是有章可循、理智分析得出的。一般来说，定投
止盈有三种方式。第一种是目标收益止盈，也是
最基本的一种止盈方法。在定投前先设定一个
目标收益率，比如15%或者20%，达到目标后就
操作赎回。第二种是最大回撤止盈，相比目标收
益止盈法多了一步。这是在制定目标收益率的
基础上再制定一个目标回撤率，比如“目标收益
30%+最大回撤10%”，在基金收益达到目标之后
仍继续持有，如果持续上涨就继续定投，等到市
场下跌定投账户达到最大回撤值时立刻止盈。
第三种是估值止盈，相对专业，适用于指数基金
定投。根据定投指数的估值高低来确定止盈时
机，比如“当指数历史估值分位点超过70%时卖
出”，简单来说就是指数高估时止盈卖出。

这三种止盈方法各有利弊，大家可以结合
自己的风险偏好、预期收益目标、基金产品类
型、市场行情来选择更适合自己的止盈策略。

止盈意味着一个定投周期的结束，但并不

代表投资就此结束了，这个时候该如何做？投
资者不妨遵循以下三个步骤：

第一步，明确自己是否适应了定投节奏。
什么是定投节奏呢？就像“微笑曲线”所呈现
的，定投开始阶段可能要忍受很长一段时间的
亏损，这是在低位收集筹码的过程，是为未来
上涨行情“蓄势”。另外，定投往往是一个长期
投资过程，耐得住寂寞才能守得住繁华。

第二步，重新规划自己的财务结构。我们
在不同阶段可能会有不同的财务需求，在结束
了一段定投规划后，可以重新梳理自己的需
求，是否有新的大额支出？如果有的话可以拿
出一部分的资金去支出，其余的资金建议大家
可以继续滚动再投资，开启下一轮定投周期。
这是定投积累财富的一个重要步骤，将盈利资
金滚入再投资，才有望发挥真正的复利效果。

第三步，如果想继续定投，有两种方法可
选。一种是继续定投原来的基金。将上一轮
定投赎回的资金，包括本金和收益，分成 36份
来平摊，继续定投到这只基金上。之所以这样
分，是因为定投作为长期投资，一般建议大家
坚持 3年（36个月）以上的周期，比如说上一轮
定投赎回到账是 15万元，那么可以按照 15万/
36≈4167元来进行新一轮月定投，暂时未被扣
款的资金可以放在货币基金或短债基金中。

同时我们在新周期一般还会有新的收入，因此
也可以提高一些定投金额，将“旧钱”和“新钱”
滚在一起，以期达到更好的投资效果。还有一
种是建立定投组合。在继续定投原来基金的
基础上新增一到两只新基金。新基金和老基
金最好是不同风格、不同行业的，这样组合起
来可以达到资产配置分散风险的作用。我们
仍然可以将上一轮定投赎回的资金，包括本金
和收益，分成 36份来平摊，再按照比例分别投
入到两只基金上。这样周而复始坚持下去，会
在长期投资中收获更多。

基金定投过往业绩不代表未来表现，投资
人应当充分了解基金定期定额投资和零存整
取等储蓄方式的区别。定期定额投资是引导
投资人进行长期投资、分摊投资成本的一种简
单易行的投资方式，定期定额投资不能规避基
金投资所固有的风险，不能保证投资人获得收
益，也不能够替代储蓄。还是那句话：市场有
风险，入市需谨慎。 据《燕赵晚报》

找到适合自己的止盈策略

基金定投风险提示
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止盈后可遵循三个步骤再投资


