
近日，兴业银行发布新修订的服务价目表，
深入贯彻落实减费让利的工作精神，进一步扩
大降费范围，在实行 70项自主免费项目的基础
上，自 2023年 7月 1日起新增 3个自主免费项
目，同时下调部分服务项目收费标准。

兴业银行不仅减费让利有力度，还持续做
好减费让利政策宣传，在网点厅堂主阵地之外，
积极通过线上线下多渠道及“入园入企入户”等
方式开展宣传活动，将惠民利企政策点对点、面
对面精准推送到市场主体手中，让金融服务更
有温度。

据统计，自 2021
年 9 月支付降费政策
实施以来，兴业银行
支付手续费减费让利
累计近 9 亿元，惠及
48万小微企业及个体
工商户，切实降低了
小微企业综合金融成
本，有效帮助小微企
业解忧纾困。

（徐媛红）
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税优健康险惠民新规实施

8月1日，中国人民健康保险股份有限公司
签下国内个人税收优惠型健康保险新政发文后
的第一单。首单客户是来自北京的国企员工小
李，他购买的是终身护理险。

前段时间看到税优健康险新政的消息后，
家有老人需要护理的小李十分感兴趣。他对照
着产品细则认真“做功课”：“它既有护理保障，
还能让我享受税收优惠，很灵活。”他在网上投
保后很快就获得税优识别码，报税时可以填到
个税App上。

人保健康总精算师温家振算了笔账，以 26
岁的小李为例，他投保选择 20 年交，每年交
2400元，累计交费4.8万元，其个税税率为20%，
他在交费期内每年可申请退税480元，累计可省
税9600元。

温家振认为，本次改革用税收减免政策助

力商业护理险发展，激发护理险产品创新供给，
实现了互联网渠道销售护理险的重大突破，是
保险行业的重大利好。

2015年 12月，国家多部委联合发布《关于
实施商业健康保险个人所得税政策试点通知》，
2016年税优健康险正式试点。购买适用个人所
得税优惠政策的商业健康保险允许在当年（月）
计算应纳税所得额时予以税前扣除，限额 2400
元/年（200元/月）。

2023年 7月 6日，国家金融监督管理总局
印发《关于适用商业健康保险个人所得税优惠
政策产品有关事项的通知》，新政自 8月 1日起
实施。

“经过多年实践，政策效果初步显现。”国家
金融监督管理总局有关部门负责人介绍，为用
足用好商业健康保险个人所得税政策，决定扩
大适用保险产品范围，将适用个人所得税优惠
政策的商业健康保险产品范围扩大到商业健康
保险的主要险种，包括医疗保险、长期护理保险
和疾病保险，让人民群众有更多选择。

根据税优健康险新政，调整后的税优健康
险实现了两个“扩大”：适用于个税优惠的商业
健康保险范围扩大，大众可选择的保险种类更
加丰富；被保险人群体也进一步扩大，投保人既
可以为本人投保，也可以为其配偶、子女、父母
投保。平安健康险总精算师丁雯解读称，此前
税优健康险仅投保人可保，人群相对狭窄，这类
产品很难打开市场，现如今投保人可以把这
2400元的税优额度用好用足。

《通知》还要求人身保险公司进一步畅通销
售渠道，提供便捷服务，做好信息披露，让人民
群众愿意买、买得到、买得对。国家金融监督管
理总局将督促人身保险公司提高专业能力，加
大人才队伍、信息系统建设等资源投入，确保适
用个人所得税优惠政策的商业健康保险业务健
康发展。

北京工商大学中国保险研究院副秘书长宋
占军认为，新政最大的亮点就是赋予保险公司
产品开发主导权，保险公司可以投入资源扩大
税优健康险业务，消费者可以选择的产品范围、
保障人群扩大，增加了产品适用性和覆盖面，通
过个人所得税App办理抵免手续更加便捷，这
些利好因素都将一定程度上缓解税优健康险长
期以来“叫好不叫座”的现状。不过制约消费者
购买税优健康险热情的重要因素，依然还是税
收优惠力度较小。

记者注意到，《通知》将税优健康险产品范
围扩容，各家保险公司首批推出的产品仍将以
医疗险为主。平安健康险相关负责人介绍，该
公司本次开发的产品以医疗险为主，包含两款
产品，长期百万医疗和少儿专属长期医疗；人保
健康首批推出的 10款税优健康险产品，侧重护
理险和医疗险两个险类，对接在职人员、少儿、
老年人、带病群体等各类人群。

多家险企负责人表示，新政大大增强客
户的投保意愿，也增加了险企开发税优产品
的积极性，将促进市场竞争和行业发展，后期
将逐步丰富产品形态，做大做优税优健康险
市场。

（据《北京日报》潘福达）

国家金融监督管理总局印发的税优健康险惠

民新政策，8月1日正式落地实施。记者从多家保

险公司获悉，首批税优健康险产品“上新”，已有用

户成功投保，交费期内累计可省税9600元。

适用个人所得税优惠政策的商业健康保险，

也称为税优健康险。从2015年试点推出以来，

其政策效果初步显现，但也面临着“叫好不叫座”

的现状。保险业内人士认为，此次新政的落地有

望破题，能更好满足多样化健康保障需求之外，

还将带来税收抵扣便利。

单身族理财从“节流”开始
林先生今年 26岁，单身，研究生毕业后

在一家园林设计研究院工作，月薪 8000元，
加上年终奖与其他各种补贴等，年收入约12
万元。林先生无房，有车，和父母住在一起，
不需要支付房租和生活费。在支出方面，林
先生比较随意，每月花销大约 3000至 5000
元。保险方面，除了单位提供的五险一金
外，林先生没有买任何商业保险。林先生的
投资理财目标有三个，一是因为没有时间去
研究股票，想撤出股市，做一些稳健的理财；
二是积攒购房款，他打算在30岁以后考虑结
婚，需要积攒一些购房款；三是将来有可能
自己会创业，他也想积累些创业资本。

理财师认为，林先生正处于单身期，理
财计划应是在满足日常支出的前提下，为未
来的购房、建立家庭，乃至更长远的子女教
育、退休养老等积累资金。从花销方面看，
林先生在不需要支出房租、生活费的前提
下，每月花销 3000元至 5000元，确实比较
多，而且支出随意，没有计划。目前他最需
要做的是节流，削减不必要的支出，先建立
储蓄计划，再进行综合理财。在购房款方
面，可以通过基金定投以及组合理财的方式

来积攒。理财师提出如下几个建议：
1.节流与强制储蓄。建议林先生将每月

日常开支控制在2000元以内，每月可在工资
到账后，直接划走50%用于定期存款、基金定
投或者保险费。基金定投长期坚持下来可
用于以后的结婚、买房或者创业。

2.建立基金组合。林先生可根据行情进
行较为稳健的基金组合。由于他年轻，风险
承受力较强，可组建积极进取型的基金投资
组合：指数型基金30％，偏股型基金50％，债
券型基金20％。以后，还可根据行情趋势来
调整比例。

3.及时配备商业保险。由于工作原因，
林先生经常要去各地出差，应购买足够的意
外伤害保险。此外，林先生还可以趁着年轻
为自己配备较为齐全的重疾险、医疗险、定
期寿险等，重疾险越早买，性价比越高。寿
险考虑定期寿险，以父母作为受益人。因为
在保额相同的情况下，购买定期寿险每年所
要缴纳的保费要远远低于终身寿险，这样可
节省出更多资金用于投资理财，在将来买
房、创业时，资金也会更加充裕。

（据《燕赵晚报》刘文静）

首单
市民交费4.8万元退税20%

开渠
给父母投保子女能退税

试水
首批产品仍以医疗险为主


