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记者调查发现，目前大额存单额度紧张，尤其
是利率较高的品种。工行、农行、浦发银行广州地
区工作人员均表示，利率较高的三年期、五年期大
额存单额度已售罄。

建行、华兴银行、南粤银行等广州地区部分银
行的三年期大额存单仍有额度。“现在三年期大额
存单额度紧张，需要提前预约。”建设银行广州地区
某工作人员告诉记者。

“我们现在三年期大额存单产品，20万元起
存。这款产品卖得比较快，有需要的话到时候要

‘掐点’进去买。”广东南粤银行某支行工作人员说。
记者在采访中发现，随着大额存单利率多次下

调，目前其利率优势不再明显，“现在我行普通整存
整取的三年期产品，存 5万元以上，年利率能达到
2.85%，而三年期大额存单起存金额 20万元起，年
利率是 2.9%，相差不大。”建设银行广州地区某工
作人员告诉记者。

值得注意的是，近期部分银行的高息特色存款
产品，由于其较低的起投金额和较高的利率，再度
受到储户的追捧。

所谓特色存款，是商业银行根据自身需要和客
户结构特点而推出的创新性产品，属于存款产品，
保本保息。记者从多家银行了解到，与普通存款相
同，特色存款允许提前支取。

“特色存款一直存在，只不过最近银行网点定

存利率普遍下降，特色存款凭借着较高的利率引起
市场关注。特色存款是一种比较灵活的揽储工具，
短期内不会成为市场主流存款产品。”融 360数字
科技研究院分析师刘银平表示，相较于银行普通定
存，特色存款一般会在购买门槛和购买人群方面设
置一定条件，银行在特色存款方面的揽储策略相对
灵活。

易观分析金融行业高级咨询顾问苏筱芮指出，
当前银行存款市场，稳健利率高的优势存款产品较
为缺乏，这对银行来说在揽储行为上带来了较大挑
战，特色存款产品将成为各家银行在存款业务领域
的发力重点。

对于储户来说，购买特色存款需要注意什么
呢？刘银平表示，虽然特色存款不能像大额存单产
品一样可在银行系统内进行转让，但特色存款也属
于存款，允许提前支取，保本保息。投资者可以对
比不同银行及不同存款产品的利率高低，结合自身
的流动性需求选购。

“特色存款产品跟普通存款、大额存单等都属
于存款产品，适合低风险人群。”苏筱芮提醒，投资
者在购买此类产品时，除了关注收益以外，还要关
注起投门槛、期限以及流动性管理方式，例如中途
取出的规则如何等。

另有银行人士也表示，存款产品都是保本保
息，储户可以通过多比价，选择高息产品。只要是
存款都受《存款保险条例》保护，本息合计金额在人
民币50万元以内的，存款保险实行全额偿付，可放
心购买。 （据《广州日报》王楚涵 林晓丽）

根据监管部门要求，今年 8月起，人身险
新产品预定利率将普遍下调。其中，普通
型、分红型人身险产品的预定利率上限分别
调整为 3%、2.5%，万能险最低保证利率不能
高于 2%。

记者从身边多位保险购买人处获悉，8月
1日起，接到保险公司陆续通知相关保险产品
下架了。如某增额终身寿险相关下架产品已
在该公司“停售产品”一列，停售原因为“按监
管要求停售”。

据了解，此前监管部门对保险公司进行窗
口指导，要求在 7月底前下架预定利率高于
3%的人身险产品。而替换老产品的新产品还
没有大规模上市，为了避免出现过长的销售空
窗期，大部分保险公司都选择在7月31日这一
时间点下架老产品。

某保险公司工作人员表示，老产品全面下
架早在保险公司预期之中，但是新产品从开
发、备案到上架这中间要经历很长的流程。且
高预定利率产品今年一直卖得很好，为保险公
司贡献了大部分保费收入，部分保险公司也舍
不得立刻将其下架。

老产品停售后，新产品准备情况如何？有
业内人士表示，保险公司大多已提早准备产品
切换，有一定的新产品储备。

业内人士认为，8月起，保险公司将聚焦
健康保障、财富管理和养老传承三大需求，基
于客户的差异化需求陆续推出新产品。一些
保险公司还推出了新的重疾险产品，随着价格
上涨，在保险责任上也有所升级，如重疾享有
住院津贴、多次重疾最高赔付多倍保额、特定
疾病额外赔付保额等等。还有的产品在保障
人群上拓展了非标体，可保年龄范围也有所扩
大，以吸引更多的投保群体。

也有相关人士认为，分红险或成行业主
流，已有许多保险公司报备了分红型产品，包
括 2%、2.5%等不同预定利率水平的产品。在
少量新预定利率的保险产品中，分红型增额终
身寿险比较受关注。据了解，分红险属于新型
人身险产品，和传统险收益确定相比，分红险
提供保底收益，给予保守定价假设，分红险费
率高于传统险，高出部分可视为投保人对产品
经营成果的“看涨期权”费。

业内人士提醒，3.0%的终身寿险和 2.5%
的分红险，到底哪个更好卖，大家还不是特别
确定。各家公司也会做一些测试，看市场和消
费者的反应。未来会否成为市场主流，还要看
消费者的接受程度和保险公司分红达成率的
情况。

（据《华商报》李滨）

为做好今夏能源电力保供金融服务，兴业银行
呼和浩特分行紧跟政策导向，积极对接发电企业金
融需求，加大信贷支持力度，助力打赢降碳及电力
保供双赢攻坚战。

兴业银行呼和浩特分行以全流程40天的最短用
时为经开电厂投放5亿元绿色银团贷款，为企业供给
园区用电、区外发电提供了较低成本的资金支持。
绿色能源方面该行根据分布式光伏“项目分散、单个
投资额小”的特点，采用“批量作业+集中审批”的方

式为中环产业园区多个厂房的屋顶搭建分布式光伏
电站提供了资金支持，这些分布式光伏电站主要用
于供给园区企业的部分生产用电，实现“绿电”生产

“绿硅”。
截至 2023年上半年末，该行累计向风光点伏

发电项目投放54.1亿元。未来，兴业银行呼和浩特
分行将继续践行绿色金融发展理念，进一步聚焦

“双碳”目标，在绿色经济领域进一步深耕细作。
（徐媛红）

兴业银行呼和浩特分行全力支持区内企业“减碳保供”

大额存单利率优势不明显
特色存款受追捧

买大额存单需要“配货”？近日，一则关于“购买某银行年利率4.05%

大额存单产品，需配50万元至60万元的理财产品或定期存款产品”的消

息引发市场关注，有网友吐槽：现在买大额存单竟然也和买奢侈品一样，需

要“配货”。

对此，记者调查发现，目前广州地区

银行暂无买大额存单需“配货”的情

况。不过，在存款利率持续下行的背

景下，部分银行大额存单额度售罄，有

额度的银行买大额存单时需预约、“掐

点”买。不过，从利率来看，当前有较

高起投门槛的大额存单，利率优势不

再明显，部分银行的高息特色存款产

品，由于其较低的起投金额和较高的

利率，再度受到储户的追捧。

额度紧张
买大额存单需预约、“掐点”买

特色存款产品年息高达4%
高息产品未必长期供应

可对比利率高低
结合自身流动性选购特色存款

预定利率下调
人身寿险谁来接棒？

预定利率3.5%正式走向终结，人身

险进入“3.0%”时代。8月初，预定利率

3.5%的产品已逐步下架，大部分人身险

公司已报备“换挡”新品，以求过渡业绩

高峰之后的低谷后续接棒产品还需市场

观察。

预定利率3.5%正式下架

分红型增额终身寿险有望接棒


