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兴业银行呼和浩特分行聚焦包头市提出建设
“世界绿色硅都”的目标，加快推进能源经济多元
化、低碳化、高端化，集中打造风光氢储产业集群和
装备制造基地，在产业布局上由硅料生产加工逐步
向装备制造全产业链延伸。在光伏产业领域，兴业
银行包头分行已实现从源头端到应用端光伏全产
业链企业的全面覆盖，截至 6月末，累计批复授信
合计109.59亿元，投放表内外贷款余额44.95亿元，
通过联动兴业银行其他省分行信贷资源，保障包头

市重点项目建设。同时为支持包头市稀土产业延
链补链强链，创新“四方协议”供应链模式，为 6户
稀土保供企业批复授信3.35亿元，上半年累计投放
0.8亿元。

兴业银行包头分行通过机制与产品创新，积极
推动能源清洁低碳高效利用，支持钢铁、煤炭、CCUS
等领域，积极对接节能减排技术改造项目，落地了全
国首单钢铁行业碳中和债、兴业银行首单CCUS领域
适用碳减排支持工具政策项目贷款。（徐媛红）

助力“双碳”绿色转型，持续擦亮“绿色银行”名片
—兴业银行呼和浩特分行在行动

“我这点工资就不考虑定期存款了，说不定
哪天就要用到，买定期理财怕亏本，工资一到账
我就放在活钱理财里，2%左右的收益还不错，
随用随取也很方便。”市民李小姐对记者表示，
虽然参加工作不到一年，还是个职场新人，但在
理财的路上她已经迈出了第一步。记者了解
到，像李小姐这样的年轻人不在少数，活钱理财
收益稳健、灵活申赎的特色，正成为不少年轻人
初次尝试的理财实践。

6月以来，多家银行相继下调存款挂牌利
率，活期存款和部分定期存款产品分别下调5至

15基点，多家银行活期存款利率已降至 0.2%，
定期存款挂牌利率也进入“2”时代，已全部降至
2.5%以下。在此背景下，表现稳健灵活的现金
管理类产品的优势更加突显。

今年是现金管理类理财新规实施的第一
年，2021年 5月，监管部门发布《关于规范现金
管理类理财产品管理有关事项的通知》，规定单
只现金管理类理财产品每日快赎额度受 1万元
的上限限制，过渡期至 2022年底。而观察银行
活钱理财类产品不难发现，不少产品设有10万、
30万乃至80万元的快赎额度，并将其作为产品
卖点进行宣传，这是怎么做到的，会对产品造成
风险吗？就此问题，记者电话采访了西安一家
银行的理财经理李先生。

李先生表示，现金管理类理财产品通常投
资于货币市场工具，风险等级多为R1，是理财
产品中风险最低的一类。此外这类产品一个突
出的优势就是灵活申赎，虽然新规明确规定了
单只产品每日1万元的快赎额度上限，但银行通
过将多只产品组合打包销售的方式，可以让投
资者一键买入多只现金管理类产品或货币基
金，将资金以 1万元（部分产品为2000元）为单
位按收益率从高至低智能分配至不同产品（也
可自主选择），从而实现大额资金 T+0快速赎
回。快赎额度取决于组合销售的产品数量，如
果组合对接 30只产品，则快赎额度就为 30万
元，以此类推。

据记者不完全统计，目前已有包括工行、
建行、邮储银行、交行、招行、兴业、浦发、民生、
光大、中信、平安等在内的十余家银行推出了
组合销售的现金管理类服务，通过对接多只现
金管理类理财产品或货币基金来提高快赎额
度。业内人士表示，银行通过采用多只底层产
品组合进行销售的模式，可以在不违规的情况
下满足客户大额、快赎的需求，进而提升产品
的竞争力。

对于既想攒钱、又要花钱的年轻人来说，不
需要手动赎回、可使用理财资金“无感支付”则
成为他们青睐活钱理财的一个原因。微信/支付
宝支付、转账、POS消费、还信用卡、买理财、生
活缴费……丰富便利的应用场景成为活钱理财
业务的另一大特色优势。

记者观察到，在扩容底层产品组合的基础
上，部分银行再次创新现金管理类业务，包括招
商银行朝朝宝、兴业银行天天宝、平安银行灵活
宝、建设银行龙钱宝 1号等在内，对于开通相关
服务的客户，无需将资金手动转出，即能将理财
资金直接用于支付、消费等多种场景。

有业内人士表示，申赎灵活兼顾收益和安
全性是活钱理财类业务的主要优势，投资者需
求驱动下，银行纷纷加大现金管理类产品组合
销售布局力度，其大额快赎及支付功能方面的
吸引力也将更加凸显，未来将具备较大的发展
空间。 （据《华商报》刘方）

大额快赎 能赚会花

活钱理财成为年轻人“心头好”

8月 14日，淘宝天猫在杭州举办家装家居
生态大会，淘天集团品牌业务发展中心总裁奥
文在会上表示，“今年可以看作是家装家居行
业新周期的开始，现阶段最重要的三个点是要
有好的设计、新零售以及优质的体验。”

淘宝天猫最新数据显示，2023年前七个月
内，有超 32万家装家居的新商家在淘宝天猫开
店。有 4500个商家成交突破 1000万元，成交
规模突破 1亿元的商家数超过 180个。当前，
淘宝天猫平台有近5亿购买家装家居的用户。

家装家居行业的市场还处在比较分散的

阶段。淘宝天猫在会上宣布，将拓宽内容平
台、本地生活服务平台、社群、广告四大场
域。进一步扩大“朋友圈”与好好住、微博等
内容平台合作，全域种草；与高德、支付宝等
平台合作，一店打通多端，全域展示、获客；帮
助商家做大用户规模。

家装家居品类的商品，天然就需要场景
和内容烘托，帮助消费者确定购买意向。实
体样板间搭建成本高、落地周期长，有直播基
地却没有达人……是不少家居家装行业商家
共同面对的难题。为此，淘宝天猫将开放

AIGC 和 3D 技术，降低商家内容制作成本。
商家从千牛平台搜“家作”，只要上传普通商
品图，AI可一键生成商品海报、短视频；上传
3D商品模型，可生成多风格 3D展厅。直播无
需搭展厅，可以通过 3D虚拟场景，大大降低
成本快速开播。

此外，记者在现场了解到，淘宝天猫还
将联合菜鸟 3 年投入 10 个亿，加大供应链
及服务能力建设，为商家提供中大件商品
仓、配、装一体化服务，向用户提供免费预
约配送、送装一体、无忧退换货服务，做好
用户体验；同时，联合顶级服务商、MCN 机
构，共建直播基地、孵化行业垂直达人、集
合采购头部主播资源，降低商家营销、直播
成本，提质增效。

“无论是平台还是品牌，唯有坚持以用户
为核心及时而变，才有机会持续领跑，淘宝天
猫愿意做产业基建上的辛苦事、创新事，和品
牌一起深耕市场突破增长天花板。”淘天集团
家装家居总经理恩重表示，将持续以用户为
先、科技驱动，帮助品牌商家理解消费者，降
低经营成本，让家装这门复杂的生意变得更
简单，让生态更加繁荣。

（据《每日商报》王彬彬 陈中明）

利率下调、理财市场波动背景下，活钱理财产

品近期再次受到投资者关注。所谓的活钱理财、

零钱理财，通常是指现金管理类理财产品，以其投

资门槛低、安全性高、流动性好等特性，受到广大

投资者偏爱。广发证券近日发布的一份研报显

示，7月现金管理类产品规模和占比回升迅速，较

6月上行9477亿元至8.09万亿元，环比增幅为

13.3%，占所有理财规模的31%。今年以来，不少

银行及理财公司更是瞄准活钱理财这一赛道，推

出各具特色的现金管理类产品及服务，有的加大

底层产品组合力度，提升单日快赎额度；有的支持

直接使用理财余额进行消费转账，满足不同投资

者对流动性的需求。

淘宝天猫推出四大举措
支持家装家居商家高质量增长

定存利率进入“2”时代
活钱理财优势突显

组合销售 底层扩容
快赎额度节节高

可转账可消费 能赚也能花
活钱理财应用场景更丰富


