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兴业银行呼和浩特分行坚定不
移地走“区域+行业”特色经营之路，
助力自治区“五大任务”走深走实、
见行见效。分行依托总行在绿色金
融领域的先发优势，为自治区生态
建设“含绿量”增色添彩。2023年
联合兴业研究成功举办金融助力内
蒙古“五大任务”发展研讨会，从金
融视角赋能产业发展。聚焦包头市

“全国林草碳汇试点示范城市”，与

兴业研究、包头市林草局共同召开
林草碳汇交流座谈会。此外，分行

“融智”支持包头市申报气候投融资
试点城市建设，荣获包头生态环境
局和中国人民银行包头市分行联合
颁发绿色金融产品创新奖、气候投
融资突出贡献产品奖。同时，创新
绿色融资模式，年内成功落地全区
首笔“节水贷”。

（徐媛红）

扎根祖国北疆 争当金融服务“主力军”（2）

买金条打首饰成省钱新秘籍
银行黄金销售火爆 打手镯能省数千元

记者了解到，银行目前的黄金
产品主要包括金条、金章、金币、元
宝等类型，其中金条由于性价比高、
品质有保障最受消费者欢迎。

中国银行武汉湖大支行一名理
财经理告诉记者，中国银行的金条
产品“吉祥金”因价格实惠、交易便
利和兼具投资性的特点受到不少消
费者青睐。此外，“女儿金”系列黄
金以女孩从小到大的成长轨迹作为
主画面，展现父母对孩子历久弥坚
的关爱，受到很多有小姑娘家庭的
欢迎。

“今年是龙年，中华民族的传统
文化中，龙被视为吉祥物。我们银
行今年生肖文化金的主题就是‘辰
龙献瑞’，这款贺岁产品采用龙年邮
票结合金箔作为主体设计理念。有
的客户购买后用作房间的摆件，也
有的送给家里孩子当新年礼物。今
年销售额增加了 200%左右。”接受
采访的光大银行工作人员介绍称，
除了生肖文化金，银行还上线了生
肖纪念币、生肖黄金红包、龙年手串
等生肖题材的贵金属产品。

事实上，在黄金销售热潮下，很
多商业银行都在加大推广自有或者
代销品牌的实物黄金产品。如工商

银行的“如意金条”，农行的“双龙祥
瑞”故宫龙年生肖贺岁金，建设银行
的“金龙迎福”金条等。

相对黄金首饰来说，银行金条
溢价和工费较低，很多不追求品牌
而是在乎性价比的消费者选择从银
行购买金条再去金店现场加工成首
饰。近期，这一“省钱秘籍”在社交
网络上口口相传。

家住武汉市汉阳区的王女士
称，她前不久在一家银行花 2.4万余
元买了 50克金条，前往洪山区一家
网红珠宝店打金手镯。“我选择的是
古法素圈手镯，打金的工费每克 17
元，手镯打好后店家一共收了 850
元工费。”

她算了一笔账。目前去品牌金
店购买成品黄金 1克的价格在 640
元左右，而银行推出的实物黄金金
条成交价为 490多元，1克比品牌金

店能节省近 150元。“对比了多家机
构，我最终选择了一家国有大行销
售的黄金，一共买了 50克，两相对
比省下了约 8000元！”

除了省钱外，也有不少消费者
看中了银行推出金条的品质和纯
度。记者注意到，银行金条通常有
不同的重量和纯度，较为常见的投
资金条重量包括 1克、5克、10克、20
克、50 克、100 克、200 克、500 克和
1000克不等，纯度以 99.99%居多。

不过，也有业内人士表示，在打
金过程中，也需要注意“避坑”。比
如，要和商家商量好损耗的计算，了
解正常损耗的范围。此外，购买金
条后，最好先行称重后再去黄金加
工店复称，加工过程中全程录像。

这名业内人士同时提醒，银行
金条主要是投资保值，虽然从消费
角度来看，购买银行金条打首饰性
价比相对较高，但从投资的角度来
看，其保值力度将下降。而且金条
在打造成首饰以后，银行可能不再
回收，消费者只能另选回收渠道，可
能会带来一定价值的损失，消费者
也要考虑这一因素。

记者从多家银行了解到，在金
条的回购政策上，有的银行只回购
从自家销售出去的金条，也有部分
产品银行不提供回购服务。一家银
行工作人员提醒称，消费者要分清
金饰品和投资金，不要认为只要是
实物黄金，升值空间就和国际金价
持平。比如年轻人喜欢收藏的金豆
豆，很多人在金店以饰品金的价格
每克 500多元购入，一年攒 12颗，而
等到拿去赎回时，却发现亏本了。

业内人士表示，从理财角度
讲，如果想投资黄金，手续费较低
的金条和银行的积存金是更好的
选择。此外，投资理财要从个人的
风险偏好、投资能力、投资经验等
基础出发做好资产配置。投资一
定要买自己了解的产品，不能人云
亦云、随波逐流。

（据《楚天都市报》陈红）

为提升外籍来华人员使用移动
支付的便利度，央行副行长张青松
3月 1日在北京出席一场吹风会时
透露，央行已指导支付宝、财付通等
主要支付机构将外籍来华人员使用
移动支付的单笔交易限额由 1000
美元提高到 5000美元、年累计交易
限额由1万美元提高到5万美元。

张青松说，外国朋友来华进行
旅游、拜访、商务等活动，遇到移动
支付困难的问题，经过认真调查分
析，可把问题归纳为：“不能用”，有
的外国朋友绑不了境外的银行卡；

“不好用”，有的外国朋友消费金额
超出一定金额，付不成账。“遇到问
题多了，支付不便利了，自然就‘不

想用’了，所以是‘不能用’‘不好用’
和‘不想用’的问题。”

针对上述问题，除移动支付“提
额”外，张青松还提到两方面措施，
一是针对来华人员使用支付宝、微
信绑定境外银行卡成功率低的问
题，要求、指导支付宝、财付通优
化业务流程，提高绑卡效率。 二
是简化身份验证安排，使外籍来
华人员在绑卡等一系列过程中更
便捷办理。“我们也非常关注个人
信息保护的问题，会严格要求相关
机构落实个人信息保护法等法规
规定，切实保护个人信息安全。”张
青松说。

据《泉州晚报》

支付宝、财付通等机构

提升外籍来华人员移动支付限额

新年以来，市场上黄金消费持续火爆，多家银行推出的金条、金章和金币等产品受到青睐，也有不少年

轻人在银行购买金条去金店打金镯子。银行理财经理表示，在银行买金条打首饰，的确会便宜，但是也要考

虑打金的损耗和工艺等问题。

银行黄金销售火热

打首饰有了“省钱新法”

投资黄金注意回购政策


